
    AUFGABEN ANFORDERUNGEN

        • Benefits: Weil wir von dir jeden Tag Engagement und Teamspirit erwarten, bieten wir dir auch viel.

           gemeinsam das Große und Ganze im Blick haben.
        • Verwantwortung: Weil bei uns jede*r gleich viel zählt und wir

        • Style: Weil ein moderner und stylischer Arbeitsplatz beflügelt.

WIR BIETEN

   • Sicherer Umgang mit MS Office-Anwendungen

        • Teamwork: Weil man zusammen einfach besser ist.

           für den Vertriebsbereich

        • Enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung sowie

           Umsetzung neuer Vertriebsstrategien
    • Kenntnisse der geltenden Rechtsvorschriften
       (BGB, HGB) und auf betriebswirtschaftlichen Gebiet

   • Kommunikationsstärke, Organisationstalent
      und Teamfähigkeit

   • Verhandlungssicheres Englisch

        • Wissen: Weil Bewegung gesund ist, auch im Kopf - deshalb

       und Richtlinien 

WEITERFÜHRENDE INFOS ZUR SMW GMBH & CO. KG FINDEST DU AUF UNSERER WEBSITE.                                                                                                       
ALLES WEITERE ERZÄHLEN WIR DIR IN EINEM PERSÖNLICHEN GESPRÄCH.

Wir freuen uns auf deine Bewerbung per E-Mail oder Postweg mit der Angabe der Ref.-Nr. VL001 an Kevin Zerling.

können, indem wir das Fahrgestell eines Schienenfahrzeuges herstellen und somit zur stetigen Erweiterung
des Schienenverkehrs beitragen.

flexible Arbeitszeit Aus- und Weiterbildungen Tankgutschein (15 km) betriebliche Altersvorsorge

          fördern wir deine Weiterbildung.

UNSERE BENEFITS

BIST DU INTERESSIERT?

Ein echter Worst Case für alle Pendler, die den Nah- und Fernverkehr, sowie den öffentlichen Schienenverkehr benutzen:

 mit dem Standort Neubrandenburg und weltweiter Spezialist, das sich die Züge, Straßenbahnen und U-Bahnen auf den Gleisen fortbewegen
 Und da kommen wir ins Spiel, die SMW Spezialmaschinen und Werkzeugbau GmbH & Co. KG ist ein mittelständisches Unternehmen,

Die Verkehrsmittel sind bis oben hin voll, es sind kaum noch Plätze in der Straßenbahn, Regionalbahn oder in den ICEs frei.

        •  Stammsatzpflege der Kunden- und -verträge sowie zugehöriger

    • Abgeschlossenes Studium mit kaufmännischem
       und/oder technischem Hintergrund oder eine
       ähnliche Qualifikation

    • Kenntnisse der geltenden Normen, Vorschriften

        • Sicherstellung der optimalen Auslastung der Kapazität 

           Akquisition (Anfragen, Neukunden) und Verkauf (Aufträge)  
           des Werkes bei maximaler Kundenzufriedenheit durch

           Dokumentation

        • Identifizierung von neuen Geschäftsfeldern, Entwicklung und 

           den Produktionsabteilungen

        • Leitung und Weiterentwicklung des Vertriebsteams

        • Umsatzverantwortung und Budgetplanung

SMW GmbH & Co. KG

Vollzeit Neubrandenburg

Vertriebsleiter (w/m/x) 

SMW GmbH Co. KG
Kruseshofer Str. 21
17036 Neubrandenburg
Deutschland

Tel. 0395 367 09 - 0
Fax. 0395 367 09 - 14

E-Mail: bewerbung@smw-germany.com


